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PLAN DE CLASE/NOTA TECNICA
NIVEL: SECUNDARIA
LUNES 27 DE MARZO

1.- NOMBRE DEL PROFESOR: Adriana Yesenia Trejo Ruiz GRADO: 2° GRUPO: “A” “B”

2.- ASIGNATURA: ESPANOL

3.- TRIMESTRE: 2°

4.- SEMANA: 27 AL 31 DE MARZO

5.- TIEMPO: 50 minutos

6.- TEMA: DESCRIPCION DE UN COTRATO COMERCIAL O DE COMPRAVENTA

7.- PROPOSITOS: Conocer y analizar diversos documentos legales para saber cuéles son los datos que incluyen, en que
situaciones se utilizan y con qué propdsito.

8.- COMPETENCIA: Reflexionar sobre el lenguaje empleado en los documentos legales y administrativos.

9.- APRENDIZAJE ESPERADO: Identificar y reflexionar sobre las caracteristicas de algunos documentos legales.
10.- CONTENIDOS: Difundir los trabajos a la comunidad.

11.- RECURSOS: Nota técnica, libro sm.

12.- MATERIALES: cuaderno, lapices y colores, plataforma

13.- IMPLEMENTACION DE ACCIONES DEL P.E.M.C.

14.- INICIO:

En plenaria mencionar algunos datos presentes en los documentos legales.

15. DESARROLLO:
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DESCRIPCION DE UN COTRATO COMERCIAL O DE COMPRAVENTA

Es un documento legal cuyo objetivo es presentar las condiciones
conforme a las cuales dos o mas personas (vendedor comparador)
llevan a cabo un proceso de compra venta de un articulo o
mercancia.

En plenaria armar una parafrasis del cuadro de la pagina 190

ESTRUCTURA DEL CONTRATO

APERTURA, CARATULA O
PRESENTACION
DECLARACIONES
CLAUSULAS

FIRMAS QUE VALIDEN EL
CONTRATO




16. CIERRE:

Revisar actividades.

17.- EVALUACION: Autoevaluacién ( ) Coevaluacion ( ) Heteroevaluacion ( x)

Se evaluard la actividad realizada en cuaderno y la participacion durante la clase con el objetivo identificar los problemas
gue existieran sobre el tema.

ACTITUDINAL: Cumple con su asistencia y participacion

18.- TAREA: Traer un ejemplo de contrato de compraventa.



